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2007年 10月16日 

報道関係各位 

株式会社 構造計画研究所 

 

「e セールスマネージャー」と「サイボウズ ガルーン 2」 のスケジュール連携ソリューション 

「つながリッジ」を開発、営業展開を開始  

 

■ 株式会社構造計画研究所（代表取締役社長：服部正太、以下構造計画研究所）、は、ソフトブレーン

の「e セールスマネージャー」 と 「サイボウズ ガルーン 2」 のスケジュール連携ソリューショ

ン「つながリッジ」を10月1日（月）から営業を開始しました。 

SFAソリューションで国内トップ*の「eセールスマネージャー」、手軽に導入できる企業情報EIP型

グループウェア「サイボウズ ガルーン 2 」のスケジュールを本ソリューションで連携させること

により、両製品を同時に導入・利用したい多くのユーザに対して最適なソリューションをご提供い

たします。（＊矢野経済研究所の調査による） 

  

■ スケジュール連携ソリューション「つながリッジ」の概要 （http://tuna.kke.co.jp/） 

社内共通のポータル＆グループウェアとして「サイボウズ ガルーン2」を、また営業支援ツールと

して「e セールスマネージャー」を利用したいというニーズに応える連携ソリューションです。両

製品のスケジュールを自動で連携させ（現在のバージョンでは、「eセールスマネージャー」のスケ

ジュールを「ガルーン2」側へ反映する一方向連携を実現）、スケジュール入力の2度手間を無くし、

シームレスに利用することができるようになります。 

既に導入している「ガルーン2」や「eセールスマネージャー」の設定を変更することなく、簡単に

導入できることが本ソリューションの最大の特長です。また各サーバの負荷を考慮して、スケジュ

ール連携の間隔を分単位で自由に設定することができます。 

本ソリューションは Windows Server 上で動作します。パフォーマンス的な問題がなければ、「ガル

ーン2」あるいは「eセールスマネージャー」と同一の筐体に導入・稼働させることも可能です。 

販売価格は1ライセンスあたり¥9,800～¥16,800（税別）となっており、購入ライセンス数に応じ

て変動します。詳細については、お問い合わせください。 

 

■ 今後構造計画研究所では、この連携ソリューションで３年後に１億円の売上を見込んでいます。さ

らに両製品間の連携だけではなく、様々な製品やシステムと両製品との連携ソリューションを幅広

く展開していく予定です。 

 

 スケジュール連携ソリューション【つながリッジ】のイメージ 
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■ 営業体制は構造計画研究所の直接営業の他、ソフトブレーン、サイボウズ両社が窓口となります。 

 

ソフトブレーン株式会社からのメッセージ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

サイボウズ株式会社からのメッセージ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■ 本件に関するお問い合わせ先 

・ニュースリリースの内容に関して 

 株式会社構造計画研究所 製造BPR営業部 高木 淳一 

 TEL:03-5342-1122 FAX:03-5342-1222 e-mail: tuna@kke.co.jp 
 http://tuna.kke.co.jp/ 

・ニュースリリースの配信に関して 

 株式会社構造計画研究所 広報担当 佐藤仁宣、松本飛鳥 

 TEL:03-5342-1032 FAX:03-5342-1241 e-mail:kkeinfo@kke.co.jp 

 http://www.kke.co.jp 

 

■ 構造計画研究所について 

1959年設立。現在、ネットワーク、マルチメディア、情報通信、移動体通信分野から建設、製造分野に至るまでの広範か

つ最新のIT技術を駆使したソフトウェア開発ならびにソフトウェアプロダクトを提供。さらにOR・シミュレーション手法

を用いた工学・製造分野におけるコンサルティングサービスやマーケティング分野におけるコンサルティングサービスも

行う。また建設・環境分野における数値解析コンサルティングサービスや建築・構造設計分野でも強みを発揮しており、

様々な業界に対し、多様なソリューションを提供している。 

 

■ 商標について 
記載されている社名、製品名などの固有名詞は、各社の商標または登録商標です。 
 
ニュースリリースに記載された情報は、発表日現在のものです。その後予告なしに変更されることがあります。あらかじ

めご了承ください。 

ソフトブレーン株式会社は、「つながリッジ」による「e セールスマネージャー」と「ガルーン２」

のスケジュール連携効果に期待しています。今まで２つのソフトウェアで別々に管理、入力していた

営業部門と会社全体のスケジュールが自動的に連携し、スムーズな情報共有による業務効率化とサー

ビス向上を狙うことができるのです。まさに、お客様の要望に応えた連携ソリューションであると確

信しております。 

今後も、ＭＩＪＳコンソーシアムの一員であるサイボウズ社、構造計画研究所とより密接な連携を

図りながら、お客さまに付加価値の高いソリューションを提供できるよう邁進して参ります。 

 

ソフトブレーン株式会社 代表取締役社長 松田 孝裕 

サイボウズ株式会社は、この度「サイボウズ ガルーン 2」と「e セールスマネージャー」のスケ

ジュール連携ソリューション「つながリッジ」が販売開始されたことを歓迎いたします。グループウ

ェア市場とSFA市場で大きな実績をもつ両製品が連携することにより、多くのお客様の利便性が向上

すると確信しております。 

また、このような有用な連携ソリューションが、ＭＩＪＳコンソーシアムの加盟企業同士から生ま

れたことは、今後のＭＩＪＳにとって大きなモデルケースとなり、さらにＭＩＪＳの活動に弾みがつ

くことを期待しております。 

 

サイボウズ株式会社 代表取締役社長  青野 慶久 


